
Aprendiendo a exportar 
desde la región Lima: 

Conecta con los mercados 
globales

Julio 2025



Exportar no es solo vender 

fuera del país, es abrirle 

las puertas del mundo a tu 

producto.”



✓ Mejores precios

✓ Nuevos clientes

¿Porqué exportar?

✓ Diversificación de 

riesgos

✓ Posicionamiento internacional



Ruta práctica del exportador

1. Identifica tu producto exportable

2. Investiga el mercado objetivo

3. Cumple los requisitos técnicos y sanitarios (SENASA)

4. Formalízate y regístrate como exportador (SUNAT)

5. Busca apoyo técnico y comercial

6. Prepara tu oferta exportable

7. Explora y haz seguimiento



¿Qué productos de Lima tienen 

potencial exportador?



Requisitos para exportar

75% 50% 25%

RUC y estar 
en el 

régimen 
adecuado

Registro 
como 

exportador 
(SUNAT)

Certificaciones 
(fitosanitarias –

SENASA/ 
orgánicas)

Etiquetado e 
información 
comercial

Documentación 
básica (factura, 

guía, DUA)



Algunos mercados de destino

Producto Mercados de destino Oportunidades

Mandarina
Estados Unidos, México, Países Bajos, 

Reino Unido
Bajo residuo, fácil pelado

Palta EE.UU., China, España, Países Bajos Orgánica, tamaño mediano

Melocotón Chile, Bolivia, EE.UU. Procesado, en conserva

Fresa EE.UU., Canadá Congelada, fresca, libre de pesticidas

Maracuyá Alemania, Francia, Brasil Jugo concentrado, pulpa congelada



¿Qué necesito para exportar fruta fresca?

75% 50% 25%

Certificación 
fitosanitaria 
(SENASA)

Buenas 
prácticas 
agrícolas 

(BPA)

Cosecha en 
madurez 
adecuada

Cadena de frío
Empaque 

adecuado para 
exportación



Ejemplo práctico: Exportar mandarina a Países Bajos

1. Productor se organiza 

en asociación /cooperativa

2. Recibe asistencia 

técnica (MIDAGRI/CITE)

3. Certifica con SENASA y GLOBAL GAP

4. Negociar con exportador o comprador directo

5. Cumplimiento de los requisitos 

negociados



Instituciones de apoyo

Institución

SENASA (Certificación sanitaria)

MIDAGRI (Planes de negocios / Procompite)

MIDAGRI – AGROBANCO (Financiamiento)

AGROMERCADO (Post-Cosecha / Articulación 

Comercial)

CITE Agroindustrial Lima - Procesamiento

PROMPERÚ (Asesoría Comercial)



Fuentes de información



Cuadro resumen del producto

Producto Calendario de cosecha Modalidad recomendada Dificultad de ingreso

Palta Abril – Julio (Costa) Fresco en contenedor
Media (Certificaciones, calidad de 

fruta)

Fresa Abril - Julio Congelado o fresco Alto (Frío continuo)

Mandarina Abril - Agosto Fresco, despulpado Media (Residuos)

Melocotón Enero- Abril En conserva Media

Maracuyá Todo el año Pulpa congelada Media (Grados Brix, jugo)



Alternativas para exportar

✓Vía exportador / Intermediario

✓Alianza con empresas tractora (ancla)

✓Exportar directo (Como empresa / cooperativa)

✓Exporta fácil (Si es procesado o en pequeñas cantidades)



Mecanismos de articulación comercial - promoción

✓Ferias, ruedas comerciales, 

vitrinas comerciales

Beneficios:

• Contactos con compradores

• Validación de producto

• Nuevas tendencias de mercado / consumidor

• Identificación de nichos de mercado

• Innovaciones



Consejos del exportador exitoso

• Organízate y planifica tu cosecha

• Mejora calidad y presentación

• No esperes vender sin antes cumplir 

requisitos

• Aprende a negociar y pide apoyo técnico

• Empieza por un producto, un cliente y un 

país



Exportar es posible!

“Nuestra fruta es buena. Solo falta 

que el mundo la conozca. 

¡Atrévete a exportar desde Lima!”



Gracias
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