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CAPACITACIÓN VIRTUAL EN NEGOCIACIÓN Y 
COMERCIALIZACIÓN DE LOS GRANOS 

ANDINOS

Expositor: Rubén Bermúdez

Cargo: Gestor Comercial de Sierra y Selva Exportadora.



TEMARIO:
1. Introducción a la rueda de 

negocios.

2. Estrategias para la rueda de 
negocios.

3. Herramientas para la rueda de 
negocios.

OBJETIVO:

1. Aprender a desenvolverse de 
manera exitosa en la rueda de 
negocios, ferias nacionales y ferias 
internacionales.



INTRODUCCIÓN A LA 
RUEDA DE NEGOCIOS.1



¿Qué es una rueda de negocios?

La rueda de negocios es un conjunto de reuniones 
programadas a un tiempo determinado, entre el 
ofertante y el demandante de un producto, con el 
objetivo de realizar una negociación.



¿Por qué participar en una rueda de negocios?

Las ruedas de negocios aumentan las 
probabilidades de venta de una organización, 
acercado a los productores con los compradores 
directos. 



¿Como participar en una rueda de negocios ?

Primero uno debe informarse de los objetivos de la 
“rueda de negocios” y seguir la instrucciones de los 
organizadores de la “rueda de negocios”.

III Rueda de Negocios de Granos Andinos 2022
Links de pre inscripción de Ofertantes:
https://forms.gle/YMwyzDJ866WjZt6k7

Link de Carta de compromiso:
https://forms.gle/QwTSFYTw6aw4fXxv5

https://forms.gle/YMwyzDJ866WjZt6k7
https://forms.gle/QwTSFYTw6aw4fXxv5


ESTRATEGIAS PARA LA 
RUEDA DE NEGOCIOS.2



Análisis del escenario

Antes de iniciar una rueda de negocios, te 
recomendamos analizar el escenario actual, por 
medio del “esquema de marketing” para tener 
ventaja en las negociones, gracias al conocimiento 
adquirido de las necesidades insatisfechas de los 
clientes potenciales y las ventajas competitivas de 
la organización.

Conferencia: Técnicas de Negociación y desarrollo del 
esquema de Marketing



Define tus objetivos para la rueda de negocios

S M A R T

Especifico
Ponte un 

objetivo 

concreto y 

claro.

Medible
El objetivo debe 

ser 

cuantificable.

Alcanzable
El objetivo debe 

ser realizable.

Relevante
El objetivo debe 

ser lógico a la 

“ventajas 

competitivas”.

Tiempo
El Objetivo 

debe 

alcanzarse en 

un tiempo 

determinado.



Prepara un discurso.

El discurso expuesto al cliente prospecto debe 
durar un tiempo menor al asignado en la reunión y 
debe permitir que el cliente participe en la 
exposición.
El discurso debe incluir una “INTRODUCCIÓN”;
que explica brevemente ¿Quién es la 
organización”. Además, debe de incluir el 
“CONTENIDO” que explica brevemente como 
nuestras “ventajas competitivas” pueden satisfacer 
las necesidades del cliente y lo más importante, 
debe concluir con el “CIERRE DE VENTAS”, que 
busca comprometer o cerrar una venta.

Estructura del Pitching informativo



Prepara tu cierre de ventas

El discurso expuesto al cliente prospecto debe 
terminar con el cierre de ventas. Asimismo, 
debemos prepararnos para las objeciones 
probables que tendrá el cliente prospecto con 
relación a nuestra propuesta.
Se recomienda analizar las desventajas de la 
organización y buscar soluciones a las mismas, 
para refutar cualquier objeción del cliente 
focalizada a una desventaja de la organización.

Conferencia: Desarrollo de la negociación con el 
comprador.



Investiga a tus clientes prospectos y prepara tu 
agenda de citas.

Para poder determinar las necesidades 
insatisfechas y brindar soluciones, debemos de 
analizar: ¿Quién es el cliente?; ¿Qué necesita el 
cliente?; ¿Cuándo lo necesita el cliente?; ¿Cuánto 
está pagando?; ¿Cuál es el rango de precio, 
cantidades y calidades requeridas?; ¿Dónde lo 
necesita?; ¿Cómo requiere el producto?; ¿Por qué 
lo necesita?.

Conferencia: Inteligencia Comercial: Búsqueda de 
cliente y precios.



Capacita a tu equipo de ventas

Para aumentar las probabilidades de ventas, el 
equipo que participará en la rueda de negocios 
debe capacitarse para contar con el conocimiento 
necesario y experiencia mínima de una 
negociación.

“Asimismo, te invitamos a participar de las 
capacitaciones realizadas los martes y jueves a las 
17:50 horas.”

Conferencias: Capacitaciones brindadas por Sierre 
y Selva exportadora.



Prepara tu material promocional.

Para poder determinar las necesidades 
insatisfechas y brindar soluciones, debemos de 
analizar: ¿Quién es el cliente?; ¿Qué necesita el 
cliente?; ¿Cuándo lo necesita el cliente?; ¿Cuánto 
está pagando?; ¿Cuál es el rango de precio, 
cantidades y calidades requeridas?; ¿Dónde lo 
necesita?; ¿Cómo requiere el producto?; ¿Por qué 
lo necesita?.

Conferencia: “Desarrollo de la negociación con el 
comprador.”



HERRAMIENTAS PARA LA 
RUEDA DE NEGOCIOS.3



Perfil de la Empresa.

El “perfil de la empresa” o también llamado 
“company profile”, es un documento que permite 
identificar a la organización por medio de sus 
mejores características.



Ficha Técnica

La “ficha técnica” es un documento que expresa 
las características del producto con una 
información medible o comparable acorde a los 
requerimientos típicos de la cadena de valor. 



Certificaciones.

Las certificaciones son documentos que 
demuestran que el producto o la organización 
cumple con estándares requeridos por parte del 
cliente. Asimismo, las certificaciones son parte de 
la “ventajas competitivas” en la rueda de negocios.



Precio de Venta y Cantidad disponible.

El “cierre de venta”, generalmente expone el precio 
ofertado con la cantidad disponible.
“Es muy importante tener esta información 
antes de la rueda de negocios.”
Los clientes te van a preguntar: ¿Cuál es el precio? 
y ¿Qué cantidad puedes ofertarles?; ten en cuenta 
que los clientes no esperan y buscarán las 
respuestas con otras organizaciones.

INFORMACIÓN DETALLADA

Soles Dólares Soles Dólares Soles Dólares

I

Quinua Blanca Orgánica Rendimiento : 90.00 % S/. 4.00 18,000.00 S/72,000.00 S/72,000.00

Quinua Rojo Orgánica Rendimiento : 87.00 % S/. 6.00 3,740.00 S/22,440.00 S/22,440.00

Quinua Negra Orgánica Rendimiento : 85.00 % S/. 6.50 3,000.00 S/19,500.00 S/19,500.00

24,740.00

II

S/. 0.12 24,740.00 S/2,968.80 S/534.38 S/3,503.18

S/. 0.10 24,740.00 S/2,474.00 S/0.00 S/2,474.00

S/. 700.00 2.00 S/1,400.00 S/252.00 S/1,652.00

S/. 0.02 24,740.00 S/371.10 S/66.80 S/437.90

III

S/. 0.01 24,740.00 S/296.88 S/53.44 S/350.32

S/. 0.50 24,740.00 S/12,370.00 S/2,226.60 S/14,596.60

Maquila de Granos (Chía) S/. 0.75 S/0.00 S/0.00 S/0.00

Servicio de Mezclado S/. 0.70 S/0.00 S/0.00 S/0.00

Servicio de Hojueliado S/. 1.50 S/0.00 S/0.00 S/0.00

Servicio de Harina S/. 3.00 S/0.00 S/0.00 S/0.00

Servicio de Ozono S/. 0.30 S/0.00 S/0.00 S/0.00

Servicio de Secado S/. 0.30 S/0.00 S/0.00 S/0.00

$0.85 885.152 $752.38 $135.43 $887.81

S/. 100.00 0 S/0.00 S/0.00 S/0.00

$0.05 885.152 $44.26 $7.97 $52.22

S/.15.00 22.00 S/.330.06 S/.59.41 S/.389.47

S/.80.00 0 S/0.00 S/0.00 S/0.00

IV

S/. 44.00 1 S/44.00 S/0.00 S/44.00

S/. 72.00 1 S/72.00 S/0.00 S/72.00

S/. 72.00 1 S/72.00 S/0.00 S/72.00

S/. 50.00 1 S/50.00 S/0.00 S/50.00

S/. 35.00 1 S/35.00 S/0.00 S/35.00

S/. 36.00 1 S/36.00 S/6.48 S/42.48

S/. 6.48 1 S/6.48 S/1.17 S/7.65

S/. 10.00 1 S/10.00 S/0.00 S/10.00

250.00 1 S/250.00 S/45.00 S/295.00

22.00 1 S/22.00 S/3.96 S/25.96

700.00 1 S/700.00 S/126.00 S/826.00

79.00 1 S/79.00 S/14.22 S/93.22

61.50 1 S/61.50 S/11.07 S/72.57

28.00 1 S/28.00 S/5.04 S/33.04

46.50 1 S/46.50 S/8.37 S/54.87

18.00 1 S/18.00 S/3.24 S/21.24

18.00 1 S/18.00 S/3.24 S/21.24

18.00 1 S/18.00 S/3.24 S/21.24

35.00 1 S/35.00 S/6.30 S/41.30

25.00 1 S/25.00 S/4.50 S/29.50

200.00 1 S/200.00 S/36.00 S/236.00

63.50 1 S/63.50 S/11.43 S/74.93

100.50 1 S/100.50 S/18.09 S/118.59

690.00 1 S/690.00 S/124.20 S/814.20

10.00 1 S/10.00 S/0.00 S/10.00

$80.00 1 $80.00 $14.40 $94.40

$40.00 1 $40.00 $7.20 $47.20

$60.00 1 $60.00 $10.80 $70.80

V

$1,500.00 0 $0.00 $0.00 $0.00

S/.850.00 1 S/850.00 S/153.00 S/1,003.00

$133.00 1 $133.00 $23.94 $156.94

$60.00 1 $60.00 $10.80 $70.80

$220.00 1 $220.00 $39.60 $259.60

$355.00 1 $355.00 $63.90 $418.90

$20.00 1 $20.00 $3.60 $23.60

Agente de Aduana $150.00 1 $150.00 $27.00 $177.00

$1.68 55.0095 $92.42 $16.63 $109.05

S/.200.00 1 S/200.00 S/36.00 S/236.00

S/.150.00 0 S/0.00 S/0.00 S/0.00

S/.100.00 0 S/0.00 S/0.00 S/0.00

$45.00 0 $0.00 $0.00 $0.00

$45.00 1 $45.00 $8.10 $53.10

$45.00 1 $45.00 $8.10 $53.10

$45.00 1 $45.00 $8.10 $53.10

$45.00 1 $45.00 $8.10 $53.10

$80.00 1 $80.00 $14.40 $94.40

$50.00 1 $50.00 $9.00 $59.00

VI

0.00 $0.00 $0.00

55.00 0.00 $0.00 $0.00

#¡REF! 0.00 $0.00

75.00 0.00 $0.00 $0.00 $0.00

VII

4.01 S/.4.00 1,800.00 S/7,200.00 S/1,296.00 S/8,496.00

4.05 S/.6.00 486.20 S/2,917.20 S/525.10 S/3,442.30

4.06 S/.6.50 450.00 S/2,925.00 S/526.50 S/3,451.50

$2,122.92

Cantidad

Gate Out - Retiro de contenedor

1°  Estiba Almacén Aduanero (Aforo/BOES)

1°  Estiba Puerto (BOES)

Estiba - Carga a Camión

COA - Pesticidas

Pago a Técnicos de Campo + Viáticos por Comisión

Procesamiento - EXW

Documentos de Exportación

Operativa de Exportación - FOB

Vistos Buenos

Derechos de embarque y Tracción

Sobretiempo de Tracción

COI - Envío de Certificado

$4,975.92

$29,984.21

Estiba - Carga a Contenedor

Transporte Local 

Montacarga

Fumigación

1° Movilización  (Retiro/ Ventilación)

Maquila de Granos (Quinua/Kiwusha/Cañihua)

Desestiba - Descarga Planta

Etiquetas convencional

Bolsas de Triple Pliego

Paletizado (Paletas + Servicio Completo)

Trasporte a Lima

IGV Total

Resguardo

2° Movilización  (Para Aforo)

3° Movilización - BOES

Deshumesedores 

Servicio de Forrado

SENASA - Certificado Fitosanitario

CO - Visación (CCL/ADEX)

COA- Aflatoxinas Totales (B1, B2, G1,Gg2)

COURIER - Envío de Documentos

Sub Total

Otros - Administrativos/ Operativos.

$0.00

Flete Internacional

THC

 - Administrativos Seguro

Seguro

Flete Internacional - CFR/CIF

Mermas S/15,389.80

Quinua Blanca Orgánica

Quinua Rojo Orgánica

Quinua Negra Orgánica

Ventilación

BL Fee - Emisión

$1,033.99

$1,907.74

COA- Microorganismos Aerobios Mesófilos

COA- Pesticidas (CG + CL)

COA- Enterobacterias

COA- Salmonella

COA- Coliformes

COA- Escherichia coli

COA- Levaduras

COA- Moho

COA- Humedad

COA- Calidad

COI - Emisión de Certificado

Servicio Intergral Logistico (sustitulle del 

N° Precio UnitarioDescripción Cantidad

Materia Prima

COA- Movilidad para recojo de Documentos

COA- Metales Pesado

COA- Acidez

COA- Índice de Peróxidos

SENASA - Inspección Fitosanitaria

SENASA - Inspección, Verificaciones, Asesorías, etc.

SENASA - Movilidad del Inspector

SENASA - Movilidad para recojo de Documentos

CO - Formatos

CO - Movilidad para recojo de Documentos

COA- Hongos

COA- Gluten Free

Operativa Local



III.- PREGUNTAS Y RESPUESTAS

GRACIAS POR 
PARTICIPAR


