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TEMARIO:

1. Infroduccion alarueda de
NegocCios.

2. Estrategias para la rueda de
NegocCios.

3. Herramientas para la rueda de
Nnegocios.

OBJETIVO:

1. Aprender a desenvolverse de
manera exitosa en la rueda de
negocios, ferias nacionales y ferias
internacionales.
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INTRODUCCION A LA
RUEDA DE NEGOCIOS.
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;Qué es una rueda de negocios?

La rueda de negocios es un conjunto de reuniones
programadas a un tiempo determinado, entre el
ofertante y el demandante de un producto, con el
objetivo de realizar una negociacion.
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s Por qué participar en una rueda de negocios?

Durante

(a\as reunioneg Pro

v Puntualidad
v Apertura

/ Cumplimiento Las ruedas de negocios aumentan las

agenda

© Participacion ' probabilidades de venta de una organizacion,

v No distracciones

D o, acercado a los productores con los compradores
directos.
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;. Como participar en una rueda de negocios ?

Primero uno debe informarse de los objetivos de la
3 ‘rueda de negocios” y seguir la instrucciones de los
GRANOS @ ; organizadores de la “rueda de negocios”.

P
; o ANDINOS

lll Rueda de Negocios de Granos Andinos 2022
Links de pre inscripcion de Ofertantes:
https://forms.gle/YMwyzDJ866W|Zt6k7

B
R

== Martes 24 de Mayo de 2022 eos——

- Organizaciones de productores Link de Carta de com promiso:
- Compradores nacionales e internacionales https://forms.qgle/QWTSFY Twoaw4fXxv5

Ruedas de w

» via Nlegocios /previa inscripcién Con el apoyo de: ADE X
Bl ASOCIACION DE EXPORTADORES



https://forms.gle/YMwyzDJ866WjZt6k7
https://forms.gle/QwTSFYTw6aw4fXxv5

ESTRATEGIAS PARA LA
RUEDA DE NEGOCIOS.
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Analisis del escenario

sierra yselva Sie mpre
exportadora con el pueblo

Antes de iniciar una rueda de negocios, te
recomendamos analizar el escenario actual, por
medio del “esquema de marketing” para tener
ventaja en las negociones, gracias al conocimiento
adquirido de las necesidades insatisfechas de los
clientes potenciales y las ventajas competitivas de
la organizacion.

Conferencia: Técnicas de Negociacion y desarrollo del
esquema de Marketing
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Define tus objetivos para la rueda de negocios

Especifico Medible Alcanzable Relevante Tiempo

Ponte un El objetivo debe El objetivo debe El objetivo debe El Objetivo
objetivo ser ser realizable. ser logico a la debe

concreto y cuantificable. “ventajas alcanzarse en
claro. competitivas”. un tiempo
determinado.
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Prepara un discurso.

Estructura del Pitching informativo

Portada el st ] Problema Segmentacion
General
Posicionamiento Produc’_[os Venta_]z!s Mercado Objetivo
Alternativos Competitivas
Estrate_glas Testimonios HiEpE Reconocimientos
Comerciales Valor

Precioy

Disponibilidad

PERU
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El discurso expuesto al cliente prospecto debe
durar un tiempo menor al asignado en la reunion y
debe permitir que el cliente participe en la
exposicion. ,

El discurso debe incluir una ‘INTRODUCCION”;
que explica brevemente ;Quién es la
organizacion”. Ademas, debe de incluir el
“CONTENIDO” que explica brevemente como
nuestras “ventajas competitivas” pueden satisfacer
las necesidades del cliente y lo mas importante,
debe concluir con el “CIERRE DE VENTAS”, que
busca comprometer o cerrar una venta.
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Prepara tu cierre de ventas

sierrayselva SiEmPTE
exportadora an el pueblo

* Cierre por afirmacion * Cierre con base a una

continua (1) objecién (8) El discurso expuesto al cliente prospecto debe
 Cierre por construccién de = Cierre con alternativa de termlnar con el Clerre de Ventas AS|m|SmO,

barreras (2) eleccion (9)

 Cierre implicito (3) + Cierre en base a una debemos prepararnos para las objeciones
"+ Clerre conbase aun detalle narmacion (30) probables que tendra el cliente prospecto con

(4) * Cierre envolvente (11)

. Cier_re para reducir las * Cierre por equivocacion (12) relaCK,)n a nuestra propuesta
opetones (5 " Clerre por rebote (13) Se recomienda analizar las desventajas de la

» Cierre como Unica alternativa + Cierre por compromiso (14)

© . . Cierre maxima calidad (15) organizacion y buscar soluciones a las mismas,
- lerre por estimulos

especiales (7) para refutar cualquier objecion del cliente
focalizada a una desventaja de la organizacion.

(72}
O
——
c
()
>
Q
o]
()
=
2
Q
[0)
-
(7]
(o]
Q.
=

Conferencia: Desarrollo de la negociacion con el
comprador.
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Investiga a tus clientes prospectos y prepara tu
agenda de citas.

TEMARIO:

sierrayselva Siempre
exportadora wnepueblo

OBJETIVO:

1. Base de datos
2. Compradores Nacionales

3. Compradoresinternacionales

5 Obfe rla relacion de compradores

nacionales de guinua.

S Obfe popect s de compradores

nnnnnnnnnn lesde quinua.

s Obte e rla rela o de competidores
ales de qui

A Obte rlarela 1ond colaboradores

I s de quinua. [Agented
od y carga |m‘e rnacional)

. Obtenerlar I cién de precios de

exportaciéon en FOB.

Conferencia: Inteligencia Comercial: Busqueda de

cliente y precios.

Para poder determinar las necesidades
insatisfechas y brindar soluciones, debemos de
analizar: ; Quién es el cliente?; ; Qué necesita el
cliente?; ; Cuando lo necesita el cliente?; ; Cuanto
esta pagando?; ;Cual es el rango de precio,
cantidades y calidades requeridas?; ; Donde lo
necesita?; ; Como requiere el producto?; ; Por qué
lo necesita?.
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Gobierno del Peru

Madula Temas Facha

FUNDAMENTOS Furdamentos Bésicos de la - . - mos a unirse al seminario w
BASICOS DE LA comerciaizacin y reguisitos mertes, 12 de Abril de 2022 | 3,22, 26, 28 abril 2022 0530 p. . Lima

COMERCIALIZACIN [Tpa de comeralizacion e los [Tema: FUNDAMENTOS BASICOS DE Li COMERCIALIZACIGN
SLOSGRANDS | granms andime manies. 19 de Arl 82 2022 o 1 0s GRANOS ANDINOS

ANDINDS Tardencias de la comercializacion in:

el e Para aumentar las probabilidades de ventas, el

Cortrales fesalidad y Trazablided [ oo

Crgénica

] e i equipo que participara en la rueda de negocios

Técnizas d= Hegocasian y d=saralls

25,3 e Mayo de 2022
el esguema de Markstng, martes, 3 de Mayo de

——— i debe capacitarse para contar con el conocimiento

musstras y ciame de negacios: jueves, 5 de Mays de 2022

examen de laboratario, contrats de

necesario y experiencia minima de una

martes, 10 de Mays de 2022

irtemacional,

Fartcipacian de farias raccraen s

. 4
eves, 12 8 Mayo d= 2022

irremacionales y rusda ge e : !

Partcipasian e pasartias, mzanes L]

martes, 17 g2 Mays de 2022

comersiaiss p otras sventzs

FLUUODELA | Fuje el Process 22 Caparaciin: . o [ irrtemes 2 amirze sl zaminario wes Zozm,

EXPORTAZION,  |Maguile, Smbargue del products. Joeves, 19 6 Moy de 2022 [ o o 19,24, 26, 31 meyay 02 jusia 2022 0540 p. m. Lima

FORMAS | Seleccidn de Agentes de Advana, maries, 24 da Mave de 2022 [Tema- FLULIO DE L& EXPORTACION, COSTOS, FORMAS DE
s, 24 e Mays [Pacos yamuEricios

DEPAZOSY Agentes de Carge y Linsas Maritmas

R i e <O — “Asimismo, te invitamos a participar de las

Farmas de Fags, Garantas y medios

martes, 37 de Mayz de 2022

capacitaciones realizadas los martes y jueves a las

Sxamaras de Lanoraie - o orag |Loimritamos 2 unirse al semirario wes Toom.
martes, 7 de Junio de 2022

rerdimisrtas. Cudrda: 7,9, 14, 16 y 21 jumic 2022 05:30 p. m. Lima }
Sequros de fa Mercaderay [Tema: PROCEDIMIENTOS OFERATIVOS ¥ L]
SROCEDIMIENTOS |Preparacién Operativa (Contenedor,  |jusves, 8 deJurizde 2022 |ADMINISTRATIVOS EN LAS EXPORTACIONES 1 7_ 50 h ora S.
CPERATIVOSY | Pallets, deshumedecedores y otras).
ADMIMISTRATIVOS [ Esqueta: y Embszjes. maries, 14 da Junio de 2022

EN LAS Precinios y medidas de sapuricad
EXPORTACIONES

juewes, 15 de Junio oe 2022

Emision de dacumenos de
sxgortaciin (Piblicos y Privados]y | martes, 21 da Junic de 2022

cobranzas

Conferencias: Capacitaciones brindadas por Sierre
y Selva exportadora.
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Prepara tu material promocional.

Para poder determinar las necesidades
insatisfechas y brindar soluciones, debemos de
analizar: ; Quién es el cliente?; ; Qué necesita el
cliente?; ; Cuando lo necesita el cliente?; ; Cuanto
esta pagando?; ;Cual es el rango de precio,
cantidades y calidades requeridas?; ; Donde lo
necesita?; ; Como requiere el producto?; ; Por qué
lo necesita?.

Producto

Conferencia: “Desarrollo de la negociacion con el
comprador.”



HERRAMIENTAS PARA LA
RUEDA DE NEGOCIOS.
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Perfil de la Empresa.

White kiwicha
"

Kiwicha varieties nco and Centenario

Certifications USDA Organic acreditation, Fair trade International, JAS

Certified and 150 9001

Physical characteristics Appearance: Small oval dry.

Color: White.

LTDA. Moisture: 12%.

Size: 12 mm

Cooperativa Agroindustrial Machupicchu LTDA — CAGMA (RUC N® 20490810146) is a cooperative e Apurimac (3200 mas), South of Pera

business dedicated to produce and market superfoods from The Peruvian Andes (USDA certified Seed diameter Lome

organic quinoa in three different colors; black, red and white, also organic white kiwicha, organic

black chia and tarwi). It's a social sustainability cooperative business who are seeking suitable

quinoa dealers and import agents. Nowadays, CAGMA is made of a group of 400 farmer members

Uses Product can be used in meals and bakin
Sanitary conditions Strict sanitary control according to HACCP

Our goal is to become a lidership cooperative business in Peru with modern tools of associativity,
international marketing, production process certification and agro — industrial technology. We
work in alliance with public institutions. We have sustainable and fair trade standars, however, we

Organic black Chia
USDA Organic acreditation in process

Physical characteristics ‘Appearance: Small oval dry.
are continuing working to supply food safety documents through 3rd party audit and a complete Color: White yellowish

tractability program Moisture: 12%. “ H Inn ” nn Hp4 nn

e e I e a e resa 0 a Ien a a O
COMPANY DATA: Purity: Min 39.75%
SOCIAL REASON: COOPERATIVA AGROINDUSTRIAL MACHUPICCHU LTDA. RUC N* 20490810146. Production area Apurimac (1500 masl), South of Peru
Website: www cagmapery com Uses Product can be used in meals and baking

“company profile”, es un documento que permite

Type Organic Tarwi

T Qui in three different color. bl nd white. S tific name Lupinus mutabilis
PO ettt identificar a la organizacidn por medio de sus

Certifications USDA Organic acreditation, Fair trade International, JAS Certifications USDA Organic acreditation, Fair trade international, JAS
Certified and (SO 9001. Certified and IS0 9001

. Vd .
Physical characteristics ‘Appearance: Small oval dry. Physical characteristics Appearance: oval.

Color: White yellowish. Color: White.

Moisture: 12%. Moisture: 5-13% .

Size: 1.5 mm - 2.0 mm Production area Apurimac (3300-3800 mas}), South of Peru
Purity: Min 99.75% Product can be used in meals and baking
Production area Apurimac (2800 - 3500 masl), South of Peru tivity capacity per| 2018:20ton./ 16 ha

Uses Product can be used in meals and baking 2019: 100 ton. / 48 ha

Sanitary conditions Strict sanitary control according to HACCP Sheif life 05 year, complying with good storage conditions

Physical chemical Protein: 10.7%
Fat:5.7%
Carbohydrates: 69% Organic Production Quantity
Dietary fiber: 5.1% Amaranto/Kiwicha/Bledo/Ataco (Amaranthus) 106.25 ton.
Ashes: 3 Chia (salvia hispanica) 38.25 ton
Shelf ife 01 year, complying with good storage conditions Wiite Gisinoa 3390 ton
Black Quinoa 3260 ton
Red Quinoa 16220 ton
Tarwi 20ton
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Ficha Técnica

La “ficha técnica” es un documento que expresa
las caracteristicas del producto con una
informacion medible o comparable acorde a los
requerimientos tipicos de la cadena de valor.
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Certificaciones.

CERTIFICACIONES

USDA

bISTINTIVO QRG[\NICO
SAGAR_PA _MEXICO ' W
La certificacion y obtencion
del sello es una oportunidad . .
para quo los prodctores  __—_ Las certificaciones son documentos que

cuenten con mejores USDA CERTIFIED

Fondicones deenta Lol demuestran que el producto o la organizacion

El certificado es necesario

i LI CERTITIED ot oo cumple con estandares requeridos por parte del
e produccién sostenible organica a Estados Unidos, ' ' ' g .
el UTZ s cliente. Asimismo, las certificaciones son parte de
e v de mechos la “ventajas competitivas” en la rueda de negocios.
productores organicos
y ecologicos.

ESTANDAR EQUIVALENTE DE

LA UNION EUROPEA

PARA LA PRODUCCION ORGANICA

Y TRANSFORMACION PARA —_—_—

PAISES TERCEROS REGIMEN ORGANICO

La verificacion bajo este programa DE CANADA

permitira que el producto organico Este régimen organico

pueda ser exportado a cualquier entro en vigor en 2009 y

Estado miembro de la UE. es aplicado para alimentos,
plantas y animales.
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INFORMACION DETALLADA
T Sub Torar Torar

Deseripcion Precio Unitario | Canidad |

Sores T ootares Soes

atoria prima ETEEn

Slanca organicn Rendmionta 90,00 %] S| T500000] Sr72.00000] T Si72.00000]

[Quinua Rojo Orginica Rendimiento - 87.00 %[ Si-o.0] 3.740.00] Sizz.410.00] T Sizz.410.00]

Negra Orgenica Rendimiento : 85.00 %] st os0] 3.000.00] Si10.500.00] I S110.500.00]
Canidad] Za7a0.00] 1 i

poratval EERvX)
rssporte a Gima x| 2a7a000] Srasese0] S35
[Pago a Técricos e Gampo + Vidicos por Comsien Si-00] 20.720.00] Srz.a74.00] Si0.00]
[COA ~Postiidas. S7.700.00] Sr1.200.00] Sizs2.00]

200
[Estiba —Carga a Camion Sr-o02] Za730.00] e Sic6.80]

[Desestba - Descarga Planta o01] 24.740.09
[Maguila de Granos (Quinua/Kivusha/Canihua) 0.50) 2474000
le Granos (Chia) 0.75]

e Mezciado si0.70)

’ ‘cierre de venta’, generalmente expone el precio

—— fertado con la cantidad disponible.

[Montacarga 510.00]
B

“Es muy importante tener esta informacion

[SENASA - Movlidad del Inspector
[SENASA - Moviidad para recojo de Documentos
[co - visacion (ccuabEx

[con ‘Aerobios Mesflos.
[CoA-Pesticidas (G + e

Los clientes te van a preguntar: ;Cual es el precio?
- y ¢ Que cantidad puedes ofertarles?; ten en cuenta
que los clientes no esperan y buscaran las

[Cor - Emision de Cenificado
[COI - Envio de Cerntificado

[COURIER — Envio de Documentos.

e respuestas con otras organizaciones.

[Gate Out - Retiro de contenedor

5L Fee - Emision
[Vistos Buenos

[Derechos de embaraue y Traccion
[Sobretiempo de Traccion
[Agente de Aduana

[Servcio de Forado 1] /200,00 Si36.00] Si236.00
5/0.00]
S/0.00)

1 Movlizacion (Retirel Ventiacién)
2" Mowizacion (Para Aforo)

5" Mowiizacion - &

1°_Estiba Almacen Aduanero (Aforo/BOES)
[ Estiba Puerto (80ES)

[Resquardo

[ovos Operatios.

Flete “CFRICIE

[Fiete imemacional

[sequro

Seguro

Vi [Mermas St aee0
ot [Quinua biarce Orgaica Y| o000] Srz0000] Sz 0] Srn.a06.00]
405 [Quinua Rojo Organica I Srz.917.20] Siszs10] sigasz0]

2,06 [Quinua Negra Organica
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GRACIAS POR
PARTICIPAR




